
ENQUESTADOR: NO FORMULEU LA PREGUNTA

TIPO D'EDIFICACIÓ EN  QUÈ ESTÀ SITUAT
L' HABITATGE

A. Habitatge familiar independent.......................

B. Habitatge familiar adossat o aparellat............

C. Edifi amb més d'un habitatge..........................

D. Un altre tipus d'habitatge (situat en un
edifici destinat principalment  a altres fins,
col.legi, oficina, taller o allotjament tipus
cabanya, barraca, cova,etc.).............................
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QUANTES HABITACIONS TÉ EL VOSTRE  HABITATGE?
S'HAN D'INCLOURE: DORMITORIS, MENJADORS, SALONS, SALES D'ESTAR, COM TAMBÉ
CUINES SI TENEN  4M2 O MÉS. TAMBÉ S'HAN D'INCLOURE:
TRASTERS, SOTERRANS I GOLFES QUE TENINT 4 M2 I ACCÉS DES DE L'INTERIOR DE
L'HABITATGE, SIGUIN UTILITZAT PER A FINALITATS RESIDENCIALS.

NO S' HAN D' INCLOURE: BANYS O LAVABOS, TERRASSES, PASSADISSOS, VESTÍBULS,
VESTIDORS, REBOST I LES HABITACIONS UTILITZADES EXCLUSIVAMENT PER A USOS
PROFESSIONALS,  COM TAMBÉ LES CUINES SI TENEN  MENYS DE 4M2.

HABITATGE, CARACTERÍSTIQUES PRINCIPALS
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EL VOSTE  HABITATGE TÉ CAP DELS PROBLEMES
SEGÜENTS?

1. Llum insuficient.......................................

2. Goteres...................................................

3. Humitat....................................................

4. Brutor......................................................

5. Olors.......................................................

6. Ruïna......................................................

7. Deficiències greus de construcció.......
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A. SÍ B. NO

QUIN DELS SEGÜENTS ÉS EL RÈGIM DE TINENÇA DEL L' HABITATGE?
ENQUESTADOR: LLEGUI AL'INFORMANT ELS CINC TIPUS POSSIBLES I, SI DEMANA O
DUBTA, PODEU AJUDAR-LO AMB ELS ACLARIMENTS SEGÜENTS:
PROPIETAT: L`HABITATGE PERTANY A UN MEMBRE DE LA LLAR TOT I QUE ENCARA NO
ESTIGUI TOTALMENT PAGAT O NO EN SIGUI TITULAR LEGAL, PERÒ SÍ QUE HO SIGUI PER
VIA NATURAL DHERÈNCIA, TRANSMISSIÓ, ETC.A CAUSA QUE EL TITULAR LEGAL HAGI
MORT, EMIGRAT,ETC.
LLOGUER O RELLOGUER A PREU DE MERCAT: QUAN ALGUN MEMRE DE LA LLAR PAGA,
PER FER-NE ÚS, UNA QUANTITAT A PREU DE MERCAT, ENCARA QUE POSTERIRMENT
SIGUI RESTITÜIT TOT O PART DE L'IMPORT PER A UNA EMPRESA, UNA INSTITUCIÓ, UN
FAMILIAR O D'ALTRES
LLOGUE O RELLOGUER A PREU INFERIOR DE MERCAT: QUAN MEMBRE D LA LLAR PAGA,
PER FER-NE ÚS, UNA QUANTITAT INFERIOR AL PREU DE MERCAT. S'INCLOUEN ELS
HABITATGE DE RENDA ANTIGA.
CESSIÓ GRATUITA: QUAN LA LLAR NO PAGA LLOGUER PERQUÈ L'HABITATGE LI HA ESTAT
FACILITAT PER ALGUN FAMILIAR O PESONA QUE NO ÉS MEMBRE DE LA LLAR, PER UNA
INSTITUCIÓ, EMPRESA O D' ALTRES.
NO S' INCLOU AQUÍ EL CAS EN QUÈ LA LLAR PAGUI UN LLONGUER, ENCARA QUE
DESPRÉS LI SIGUI RESTITÜIT PER QUALSEVOL INSTITUCIÓ, EMPRESA O PERSONA QUE
NO SIGUI MEMBRE DE LA LLAR.

A. Propietat amb hipoteca.................................................

B. Propietat sense hipoteca.............................................

C. Lloguer o relloguer a preu de mercat........................

D. Lloguer o relloguer a preu inferior al de mercat.......

D. Cessió gratuïta o semigratuïta...................................

1

2

3

4

22

Grafo_Test

Página 1 de 3 (09.07.100/02)

ENQUESTA MODULAR D'HÀBITS SOCIALS 2010 (EMHS)

- QÜESTIONARI DE LA LLAR -

                      Núm d' habitacions:

QUINA ÉS LA SUFERFICIE ÚTIL DE
L'HABITATGE?

ENQUESTADOR: S'ENTÉN PER
SUPERFÍCIE ÚTIL HABITABLE LA COM-
PRESA EN ELS MURS EXTERIORS DE
L'HABITATGE, EXCLOSOS ELS ESPAIS
COMUNS.

 Núm. de metres quadrats:

INDICAU EN QUIN INTERVAL SE SITUA LA DESPESA
MENSUAL DESTINADA AL RÈGIM DE TINENÇA DEL
VOSTRE HABITATGE PRINCIPAL

ENQUESTADOR: EN QUALSEVOL CAS, REFERIU-
VOS AL DARRER REBUT I EXCLOEU, SI ÉS POSSIBLE,
LES DESPESES DE COMUNITAT AIGUA,
REPARACIONS, ETC. TENIU EN COMPTE QUE, EN
CAS DE LLOGUER O SEMILLOGUER, A MÉS DEL
QUE PAGUI LA LLAR PER LLOGUER, S'HAN
D'INCLOURE LES AJUDES DE QUALSELVOL
PROCEDÈNCIA PER ATENDRE -LES , ENCARA QUE
NO LES REBI LA LLAR I SIGUIN LLIURADES
DIRECTAMENT A L'ARRENDADOR
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A. Fins a 250 Euros...................

B. Entre 251 i 500 Euros...........

C. Entre 501 i 1.000 Euros........

D. Entre 1.001 i 1.500 Euros.....

E. Més de 1.500 Euros..............

F. Ns/Nc....................................
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TÉ  TELEVISIÓ AQUESTA
LLAR?

A. Sí..............

B. No.............
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MITJANÇANT  QUINS SENYALS VEIEU LA TELEVISIÓ?

A. Sí..........

B. No........

1

6

25

26

1. Televisió digital Terrestre
(TDT)................................................

2. ADSL o línia  telefònica
(Imagenio, Orange, Jazztel,
Ya.com).............................................

3. Televisió per cable (O no)................

4. Antena parabòlica (Digital
Plus o via satèl-lit)...............................

8. Ns/Nc................................................
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A. Si B. No

A. Sí..........

B. No........
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A. No ho necessita................

B. Suposa una despesa
econòmica elevada............

C. Manca d'informació i/o
de coneixements................

D. Altres................................
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1.De taula (núm.:)

2. Portàtil (núm.:)

3. Altres (núm.:)

A.  Hi accedeixen des d'un altre
lloc (treball, cibercafè, centre
d'estudis,etc)................................

B. No necessiten Internet................

C. No volen Internet pels contiguts
que té............................................

D. Despesa massa elevada.............

E. Manca d' informació i/o
de coneixements...........................

F. Altres............................................
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A. Si B. No

A. Sí

B. No

1
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TÉ TELÈFON FIX
AQUESTA  LLAR?

LLAR.EQUIPAMENT

DISPOSAU D'ALGUN
TIPUS D'ORDINADOR A
LA VOSTRA LLAR?

PER QUIN MOTIU NO DISPOSAU
D'ORDINADOR A LA VOSTRA LLAR?

INDICAU QUANTS
ORDINADORS HI HA A LA
VOSTRA  LLAR, PER
TIPUS D'ODINADOR.
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DISPOSAU  DE
CONNEXIÓ A
INTERNET A
LA VOSTRA
LLAR?

PER QUIN MOTIU LA VOSTRA LLAR NO DISPOSA DE
CONNEXIÓ A INTERNET?

ENQUESTADOR: NO LLEGIU LES OPCIONS PER TAL
QUE L'INDIVIDU DONI UNA RESPOSTA OBERTA.

SITUACIÒ ECONÓMICA. VALORACIÒ SUBJECTIVA
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1. Disminuir despeses d' alimentació...............

2. Canviar d' habitatge perquè el
que tenien resultava molt car.........................

3. Algú de la família ha abandonat els
estudis que feia..............................................

4. No pagar alguna lletra o termini pendent.....

5. Posar-se a treballar algú de la família
que no treballava anteriorment......................

6. Deixar d'anar de vacances.............................

7. Prescindir d' alguna cosa
necessària......................................................

8. Reduir les  despeses de butxaca (petites
despeses diàries............................................

9. Demanar diners prestats...............................

10. Altres mesures d'estalvi..............................
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A. SÍ B. No
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A. Amb grans dificultats..........

B. Amb dificultats.....................

C. Amb algunes dificultats......

D. Amb certa facilitat...............

E. Amb facilitat.........................

F. Amb molta facilitat...............
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AMB ELS INGRESSOS ACTUALS,
COM CONSIDERAU QUE ARRIBA
LA LLAR A FINAL DE MES?

EN LA VOSTRA OPINIÓ,
QUINS SÓN ELS INGRESSOS
MENSUALS NETS QUE, COM
A MÍNIM, ES NECESSITEN
PERQUÈ UNA LLAR COM LA
VOSTRA ARRIBI A FINAL DE
MES?

HEU HAGUT DE PRENDRE A LA VOSTRA LLAR, ALGUNES
DE LES MESURES SEGÜENTS  EN ELS DOTZE DARRERS
MESOS?

Import mensual en euros
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1. Lloguer d'alguna propietat (pisos, habitacions, garatges,etc).......

2. Ajudes i beques per a l'estudi (menors de 16 anys)........................

3. Altres rendes de capital o de la propietat.........................................

4. Altres ingressos de la llar ................................................................
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A. No B. SÍ

1. 2. A. Fins a
250 Euros

B. Entre 251 i
500 Euros

C. Entre 501 i
1.000 Euros

D. Entre 1.001
i 1.500 Euros

E. Més de
1.500 Euros

F. NS/NC
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SITUACIÓ ECONÓMICA. INGRESSOS

PERCEP ALGUN DELS MEMBRES DE LA LLAR INGRESSOS DE LES  FONTS SEGÜENTS? INDIQUEU EN QUIN INTERVAL ES TROBA L'IMPORT NET QUE REB PER CADA CONCEPTE
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(Especificau-los)
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A. Sí.................

B. No...............
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37 A. Sí.................

B. No...............
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A. Fins a 250 Euros..................

B. Entre 251 i 500 Euros..........

C. Entre 501 i 1.000 Euros.......

D. Entre 1.001 i 1.500 Euros....

E. Més de 1.500 Euros.............

F. NS/NC..................................
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A. Fins a 250 Euros.................

B. Entre 251 i 500 Euros..........

C. Entre 501 i 1.000 Euros......

D. Entre 1.001 i 1.500 Euros...

E. Més de 1.500 Euros............

F. NS/NC.................................
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A. Fins a 250 Euros..................

B. Entre 251 i 500 Euros..........

C. Entre 501 i 1.000 Euros.......

D. Entre 1.001 i 1.500 Euros....

E. Més de 1.500 Euros.............

F. NS/NC..................................
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LA VOSTRA LLAR PERCEP DE
MANERA REGULAR
INGRESSOS PROVINENTS
D'ALTRES LLARS?

INDICAU EN QUIN INTERVAL ES TROBA
L'IMPORT NET QUE REBEU PER CADA
CONCEPTE

LA VOSTRA LLAR ENVIA DE
MANERA REGULAR
INGRESSOS A PERSONES
RESIDENTS EN ALTRES
LLARS?

INDICAU  EN QUIN INTERVAL ES TROBA
L'IMPORT NET QUE REBEU PER CADA
CONCEPTE

FINALMENT, EM PODRÍEU INDICAR,
APROXIMADAMENT, L'INTERVAL EN EL
QUAL ES TROBEN ELS INGRESSOS
MENSUALS NETS DE LA VOSTRA LLAR
(ÉS  A DIR, DESPRÉS DE LES
RETENCIONS A COMPTE PER IMPOSTS,
COTITZACIONS SOCIALS I ALTRES
PAGAMENTS ASSIMILATS? INCLOEU,
PER FAVOR, TOTES LES FONTS
D'INGRESSOS.


